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Changement au sein du Conseil d’Administration

Paris — 7 octobre 2009 — Hubwoo (ISIN : FR0004052561), leader mondial du marché des solutions
d’achats électroniques a la demande ou SaaS' (« Software as a Service ») sur SAP, diffuse aujourd’hui
une information relative a un changement au sein de son Conseil d’Administration.

Dominique Gardy a fait connaitre sa décision de démissionner du Conseil d’Administration, pour des
raisons personnelles.

"Au nom des membres du Conseil d'’Administration et de 'ensemble du groupe, nous tenons a remercier
M. Gardy pour les services rendus a I'entreprise et lui souhaitons bonne chance pour I'avenir » a indiqué
Gregory Mark, Directeur général de Hubwoo.

A cette occasion, Dominique Gardy a exprimé ses meilleurs voeeux de succés a Hubwoo.

A propos de Hubwoo (www.hubwoo.com)

Hubwoo est le leader mondial de solutions d'achats électroniques a la demande SaaS (« Software as a Service »)
sur SAP. La société gére la plus importante communauté Business to Business avec plus de 140 grands groupes
internationaux clients (dont 50 dans le « Fortune 1000 ») et plus de 40 000 fournisseurs. Les principaux clients sont
Honeywell, Total, BASF, Diageo, EDF, Nokia, Michelin, Shell, Bayer, Henkel, Heineken, Hersheys, Consol Energy,,
EcoPetrol, Carl Zeiss, United Biscuits,, The Dow Chemical Company, ENI, Graham Packaging. La Société est
implantée internationalement, et a un partenariat stratégique avec SAP AG.
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! SaaS (Software as a Service) est un modéle de mise a disposition de technologies par lequel le
prestataire développe une application et héberge ("a la demande”) le service pour ses clients. Les clients
n’achetent pas la technologie mais paient une redevance pour son utilisation.



