Paris, le 12 novembre 2009

Chiffre d’affaires du 2°™ Trimestre 2009/10
Un modele résilient en période de crise

Clos a6 30 uin 2008/09 | 2009/10 | Variation
1* trimestre 41,45 45,48 +9,7%
2°™ trimestre 41,08 44,39 +8,0%
1*" semestre 82,53 89,87 +8,9%
Dont international 3,35 12,94 x 3,9
Dont organique 82,53 80,93 -1,9%

Un business modeéle résilient dans une conjoncture dégradée

Dans une conjoncture de marché trés dégradée, SlI a enregistré au 1% semestre 2009/10, clos au
30 septembre 2009, un chiffre d’affaires de 89,9 M€, en progression de 8,9%, et de -1,9% hors
acquisition de Coris et de Concatel.

Ces chiffres attestent de la capacité de résilience du business model de SlI, caractérisé
notamment par la répartition sectorielle équilibrée de ses ventes, et plus spécifiqguement sa forte
présence sur les secteurs porteurs des télécoms, de la défense et de I’aéronautique ainsi que par
la stabilité de son portefeuille de clients Grands Comptes, qui représentent 93% de son activité.

Dans ce contexte de crise, la pression commerciale en provenance des donneurs d’ordres s’est
nettement amplifiée, se traduisant notamment par une forte pression sur les prix ainsi que sur
les prestations a engagement de résultats. Pour répondre a I’évolution de la demande, SlI
poursuit I’adaptation de ses prestations en mode projet, pour lesquelles la demande reste solide.
Ces offres bénéficient aujourd’hui d’un solide historique, de [I’efficacité des processus
d’industrialisation et de la méthodologie qualité mise en ceuvre et évaluée CMMi. A ce jour,
71% du périmétre d’activité forfaitaire du groupe est ainsi évalué CMMi de niveau 3.

Gréce a la qualité de son modele et aux mesures d’ajustement de ses effectifs, SIl est parvenu a
limiter la progression du taux d’inter-contrat, qui représente 8,65% en moyenne sur la période,
a comparer a 4,44% en moyenne sur le 1% semestre 2008/09.



Essor des activités a I’international

L’exercice 2009/10 marque également I’essor des activités a I’international, qui avec un chiffre
d’affaires de pres de 13 M€, ont été multipliées par 4 (dont +19% en organique), et représentent
désormais 14% du chiffre d’affaires consolidé, contre 4% sur la méme période I’an dernier.
Une étape importante a ainsi été franchie dans la stratégie d’accompagnement des clients en
portefeuille sur leurs sites européens.

Coris, acquise en Suisse en novembre 2008, a enregistré une baisse attendue de son chiffre
d’affaires, mais est aujourd’hui parfaitement intégrée et fait preuve d’un fort dynamisme
commercial. En Espagne, la 1°° étape de I’intégration de Concatel, acquise en mars 2009, s’est
achevée avec succes et s’est traduite par I’exploitation des synergies commerciales avec le reste
du Groupe. La filiale espagnole a réalisé un chiffre d’affaires de 7 M€ de mars a septembre
2009, en hausse de prés de 8% par rapport au pro-forma 2008.

Dans le méme temps, la mise en place de la filiale marocaine, créée en avril 2008 et destinée a
gérer les projets du groupe, se déroule avec succes. L’équipe marocaine contribue ainsi a
plusieurs projets en cours.

Prochain rendez-vous : Résultats du 1* semestre 2009/10 le 23 novembre 2009 aprés bourse.
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