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Doublement du bénéfice net par action en 2005 
 
 

En millions d’Euros 31/12/05 31/12/04 Variation 
Chiffre d’affaires 
 
 

199 150 +32% 
Résultat opérationnel courant 
 

14,1 6,2 +127% 
   En % du CA  7,1% 4,1% - 
Résultat opérationnel 
 

14,0 7,6 +85% 
Résultat net 12,3 6,3 +96% 
   En % du CA 
 

6,3% 4,2% - 
Bénéfice net par action (1)  1,31 € 0,69 € +90% 
Trésorerie 35,9 28,5 +26% 

  
 (1) sur la base du nombre d’actions moyen pondéré de l’exercice 

 Le détail du compte de résultat audité au 31 décembre est téléchargeable sur notre site (www.devoteam.com) 
 
 
Résultats 2005  
 
Devoteam a réalisé en 2005 un chiffre d’affaires de 199 millions d’euros, en croissance de 
32% et un résultat net de 12,3 M€, en hausse de 96%. 
 
 
Ces performances s’analysent comme suit : 
 
- Une croissance organique de 22%, soutenue par la reprise des investissements en 

conseil, le dynamisme du secteur télécoms, l’effet des référencements chez les principaux 
clients et un doublement de taille de Devoteam en Espagne et au Moyen-Orient ; 

 
- Une progression de 127% du résultat opérationnel courant, grâce à une hausse de 2% du 

taux d’activité, une maîtrise des coûts de back-office et une stabilité des prix de vente sur 
l’exercice ; 

 
- Un taux facial d’impôt sur les sociétés toujours réduit (15%), compte tenu de l’utilisation 

des déficits fiscaux du groupe (solde supérieur à 9 M€ à fin 2005) ; 
 
- Une génération de cash flows de 7,6 M€, renforçant la situation de trésorerie à 36 M€ et 

permettant au Groupe de poursuivre sa politique d’acquisitions ciblées en Europe. 
 
 
 
 
 
 
 
 



Faits marquants 2005  
 
L’exercice a été marqué par : 
 

- Le recrutement de plus de 250 collaborateurs net ; 
 
- Un redémarrage du consulting (20% du CA), qui a pu améliorer fortement sa profitabilité ; 
 
- L’intégration réussie de SRIT et de Pierre Fabre Informatique, se traduisant notamment 

par une diversification de clientèle et le déploiement de nouvelles offres ; 
 
- Un dynamisme constant des entités internationales (23% du CA) et le renforcement des 

positions du groupe au Benelux et en Scandinavie (acquisitions respectives de TopFicie et  
daVinci). 

 

 
Perspectives 2006 
 
Après une reprise du marché en 2005, la tendance devrait rester positive en 2006. Devoteam 
anticipe une croissance de son chiffre d’affaires de plus de 20% à 240 M€ et une progression 
de sa marge opérationnelle à 7,7%.  
 
Compte tenu des progrès réalisés depuis deux ans et des perspectives encourageantes du 
Groupe, le Directoire de Devoteam proposera de verser un dividende de 0,18 € par action 
(+80%) au titre de l’exercice 2005. 
 
 
Prochains événements : 
 
15 mars : Réunion d’informations financières, à 9h à l’hôtel Raphaël 
 
3-5 avril : 17ème Forum EUROSEC sur la sécurité des systèmes d'information, organisé par XP 
Conseil, Groupe DEVOTEAM 
 
25 avril : Conférence mid caps HSBC 
 
 
A propos de Devoteam :  
 
Devoteam est un groupe de conseil en technologies de l’information.  
 
La combinaison d’une offre de conseil et d’une offre de solutions technologiques permet à Devoteam 
d’apporter à ses clients un conseil indépendant et des solutions performantes dans l’alignement de 
l’infrastructure technique de leur système d’information avec leurs objectifs industriels. 
 
Devoteam a réalisé un chiffre d’affaires de 199 millions d’euro et une marge d’exploitation de 7% en 
2005. Le groupe compte 2.100 collaborateurs présents dans douze pays d’Europe et du Moyen-Orient.  
 
Cotation : Euronext (Eurolist compartiment B) depuis octobre 1999  
Membres des indices NextEconomy, CAC SMALL 90, IT CAC 50, SBF 250 d'Euronext Paris 
ISIN : FR 0000073793, Reuters : DVTM.LN, Bloomberg : DEVO FP 
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Contacts :  
Stanislas de Bentzmann, Co-Président du Directoire, stanislas.de.bentzmann@devoteam.com 
Grégoire Cayatte / Thomas Le Quang, finance@devoteam.com,  tel : 331 4149 4848 
Agence Bermudes RP - Marie Danzas, mdanzas@bermudes-rp.com,  tel : 33 1 41 10 42 90 
 


