
 

 
 

Communiqué de presse 
 
 
Nexans signe un contrat cadre d’environ 65 millions d’euros 

pour la fourniture de câbles d’infrastructure d’énergie  
aux Etats-Unis 

 
Ce nouveau contrat de trois ans pour Salt River Project (SRP), troisième opérateur 

de réseau d’énergie américain, fait suite au contrat de quatre ans obtenu en 2003  
 
 
Paris, le 21 décembre 2006 – Nexans, leader mondial de l’industrie du câble, 
a remporté un contrat cadre de trois ans, d’un montant d’environ 65 millions 
d’euros, portant sur la fourniture de câbles d’énergie moyenne tension à Salt River 
Project (SRP), troisième opérateur de réseau d’énergie américain. Ces câbles de 
distribution d’énergie alimenteront les foyers installés sur le territoire desservi par 
SRP, soit plus 900 000 clients à Phoenix, Scottsdale, Tempe ainsi que dans les 
zones rurales isolées du centre de l’Arizona. Ce contrat cadre d’une durée de trois 
ans vient prolonger un contrat existant de quatre ans et de 50 millions d’euros, 
signé en 2003. Il est assorti d’une option de renouvellement d’un an. 
 
Pendant les trois ans du contrat, Nexans fournira à SRP environ 3 700 km 
de câble de 15 kV selon diverses spécifications, notamment des conducteurs en 
aluminium et en cuivre, adaptés à une installation dans les infrastructures 
d’énergie souterraines desservant les habitations et les commerces. Les câbles 
seront fabriqués par l’usine Nexans de Weyburn au Canada.  
 
« Nous sommes très heureux de la décision de SRP de faire de nouveau appel à 
Nexans pour l’extension de son réseau d’énergie. Le succès durable de ce 
partenariat, inauguré il y a plus de dix ans, souligne notre capacité à fournir des 
produits de haute qualité destinés à des projets majeurs. Ce nouveau contrat 
illustre également la forte demande en câbles d’énergie pour les réseaux 
d’infrastructure dans cette partie du monde », commente Frédéric Vincent, 
Directeur Général Délégué et Directeur de la zone Amérique du Nord de Nexans.  
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Nexans et SRP : historique 
Le premier contrat signé entre Nexans et SRP remonte à décembre 1995. Ce 
partenariat client-fournisseur s’avère positif depuis plus de dix ans ; il traduit le 
climat de confiance qui règne entre les deux sociétés. La clef de ce succès réside 
dans différents points : le respect des délais de livraison, le soutien apporté dans 
les situations d’urgence en cas de panne sur le réseau, la fourniture de produits 
de haute qualité et toujours plus compétitifs. 
 
A propos de Nexans 
Nexans, leader mondial de l’industrie du câble, propose une large gamme de solutions câbles 
cuivre et fibre optique pour les marchés d’infrastructure, de l’industrie et du bâtiment. Les câbles et 
systèmes de câblage de Nexans sont présents dans notre vie quotidienne depuis les 
télécommunications jusqu’aux réseaux d’énergie, l’aéronautique, l’espace, la construction, 
l’automobile, le ferroviaire, la pétrochimie, les applications médicales, etc. Avec une présence 
industrielle dans plus de 30 pays et des activités commerciales dans le monde entier, Nexans 
emploie 20 000 personnes avec un chiffre d’affaires de 5,4 milliards d’euros pour 2005. Nexans 
est coté à la Bourse de Paris. Pour plus d’informations : www.nexans.com. 
 
A propos de SRP 
SRP alimente en électricité une clientèle de plus de 900 000 particuliers dans la région de Phoenix 
(Arizona, Etats-Unis). La société exploite en propre ou en participation 11 grandes centrales ainsi 
que de nombreuses autres sources thermiques, nucléaires, hydroélectriques ou au gaz naturel. 
Pour plus d’informations : www.srpnet.com. 
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